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Introducción


El tema impositivo se presenta comúnmente como algo engorroso que no atrae la atención más que de economistas y especialistas tributarios. Y esto es una verdad fundada en la razón, ya que los impuestos suelen ser complejos y en muchos casos contrarios al sentido común. Sin embargo, la gran mayoría de las personas comprenden el impacto y la influencia que tienen los tributos sobre la economía de un país debido a que éstos afectan directamente sus actividades económicas, laborales, financieras. En cierta forma, el sistema tributario de un país muestra el grado de competencia de éste frente al mundo.


Los ingresos por el cobro de impuestos son la principal forma que tienen los estados de financiar los gastos originados por sus múltiples funciones (garantizar la justicia, la seguridad, la defensa del territorio, etc.). El sistema tributario alcanza, directa o indirectamente, a todos los participantes de una economía, desde aquel chico que compra un caramelo en un kiosco hasta aquella compañía multinacional con diversos negocios en un país. Todos nosotros como contribuyentes debemos exigir por el buen uso de nuestro dinero, bregar por un sistema impositivo justo que incentive la inversión y demandar que se castigue a aquellos que evaden sus obligaciones tributarias estableciendo normas injustas para con los que cumplen.


El estudio que se encarará a continuación pretende  echar luz sobre lo distorsivo del sistema tributario argentino y cómo afecta esto al sector agropecuario de nuestro país. Para ello se analizará la carga impositiva a dicho sector en diversos países que son competidores de la Argentina en los mercados mundiales de venta de commodities y alimentos. Debe mencionarse que la Unión Europea no ha sido estudiada para su posterior comparación a pesar de su importante papel en el comercio mundial de productos agropecuarios, debido a que presenta un sector agropecuario fuertemente subsidiado que es beneficiado en gran parte por lo que se recauda en materia de impuestos. Por lo tanto hubiera sido un factor de confusión el incluir a la U.E. en el estudio.       


A través de la comparación de la presión tributaria a los productores en diferentes países, se podrá observar cuál es la posición de un productor de nuestro país frente a los productores de otros países. Al analizar esto se tendrá una idea de cuál es el costo impositivo en cada país, reflejando en cierta medida el costo de producción y la competitividad de cada uno de ellos.  

El lector debe tener en cuenta que este estudio fue realizado entre los años 2000 y 2001, por lo tanto los datos que se mencionan son los que existían a esa fecha. Debido a que los sistemas tributarios de los diferentes países suelen enfrentar reformas, es muy posible que el estudio no tenga validez en fechas posteriores; sin embargo, el objetivo de la investigación es el de mostrar la situación de cada país en la fecha en que los datos fueron recolectados.  

En orden de establecer patrones comunes para la comparación de los diferentes países todos los datos estarán expresados en dólares estadounidenses. Los tipos de cambio usados así como también otros datos complementarios, se encuentran en el anexo del final de este estudio. 

Particularmente, quisiera que lo aquí analizado sirviera para que, de una vez por todas, se sentaran en nuestro país las bases para el crecimiento y desarrollo de las personas honestas y trabajadoras y el castigo para aquellos que no lo son.  

Lucas H. Cook

Análisis de la carga impositiva en Australia

Australia ha encarado en el año 2000 una reforma de su sistema tributario cuyo principal cambio ha sido la introducción del impuesto al valor agregado en reemplazo de toda una serie de diferentes impuestos a las ventas.


El sistema tributario australiano podría sintetizarse de la siguiente manera:

Impuesto a los Ingresos (Income Tax).


El impuesto a los ingresos, o impuesto a las ganancias como lo conocemos en nuestro país, grava los ingresos netos obtenidos en el período, es decir, los ingresos brutos menos los costos y deducciones correspondientes. 

Existen en el sistema australiano una extensa serie de deducciones tendientes a reducir el monto de ingresos sujeto a impuesto. Entre estas deducciones se encuentran la que se otorga por cada hijo menor de 18 años, por el pago de una obra social o por bajos ingresos.

Las tasas para los individuos son las siguientes:

Ingreso





Impuesto



U$ 0 a U$ 3.060 (A$ 0 a A$6.000)

            No se paga impuesto.

U$3.060 a U$10.200 (A$6.000 – A$20.000)       

17 % sobre excedente de U$3.060 

U$10.200 a U$25.500 (A$20.000 – A$50.000)  

U$1214 (A$2380) + 30 %  sobre 

        
excedente de U$10.200

U$25.500 a U$30.600 (A$50.000 – A$60.000)    
U$5804 (A$11.380) + 42 % sobre

        
excedente de U$25.500

más de U$30.600 (A$60.000)

       

U$7946 (A$15.580) + 47 % sobre







        
excedente de U$30.600


Los individuos con un ingreso superior a U$6.911 (A$13.550) deben pagar una tasa del 1,5 % sobre el excedente de este monto para financiar el sistema de salud australiano. Los individuos con un ingreso superior a U$25.500 (A$50.000) deben pagar un adicional del 1 % si no tienen una compañía privada de salud.


La tasa del impuesto a las ganancias para las compañías es del 30 %. Esta tasa es más baja que en la mayoría de los países industrializados, lo que le da a Australia cierta competitividad.

Impuesto a los Bienes y Servicios (Goods and Services Tax)


Este impuesto es lo que en Argentina conocemos como IVA. El GST, como se lo conoce en Australia, grava la venta de la mayoría de los bienes y servicios con una tasa del 10 %.


Al igual que ocurre en la Argentina, y en todos los países que tienen un impuesto que grava el valor agregado, al finalizar el período se puede obtener tanto un crédito como un débito fiscal de acuerdo a las transacciones realizadas. 

Los productos frescos como verduras, frutas, carnes y huevos se encuentran sujetos a una tasa del 0 %. Lo mismo ocurre con los servicios médicos, la venta de medicinas, la educación, las exportaciones y el suministro de agua. Los que realizan estas actividades no gravan el GST en sus ventas pero pueden reclamar el GST pagado en la compra de insumos.


Las actividades financieras y el alquiler de propiedades, en cambio, se encuentran libres de GST, pero no es posible reclamar un crédito por el GST pagado en las compras si uno realiza estas actividades.

Impuesto al Beneficio Marginal (Fringe Benefit Tax)


Este impuesto recae a una tasa del 48,5 % sobre los beneficios marginales que el empleador le puede dar al empleado. Algunos beneficios taxables son el uso privado de un vehículo por parte del empleado, el otorgamiento de préstamos a baja tasa por parte del empleador o la entrega de bienes gratis o con descuento.


El objetivo de este impuesto es el de asegurar que los beneficios fuera del sueldo que un empleador le pueda llegar a dar a un empleado, sean gravados a tasas aproximadas a las que el empleado tendría que pagar en concepto de impuesto a las ganancias.

Impuesto a los Combustibles (Fuel Excise Tax)


En el caso de la nafta, el impuesto es el siguiente:

- Nafta Súper


pagan aproximadamente U$ 0,23  por  litro (A$ 0,45

                                                   por litro)  en  concepto de impuestos.





El valor del litro de nafta súper es de U$ 0,41 (A$ 0,80)

                                                   Por lo tanto, el 56 % de este precio son impuestos.

- Nafta Común

             pagan aproximadamente U$ 0,1945 por litro (A$

                                                   0,3814 por litro) en concepto de impuestos.


El impuesto para el gas-oil es el siguiente:

- Gas-Oil


pagan U$ 0,1945 por litro (A$ 0,3814 por litro) en





concepto de impuestos.

Aportes Patronales

Los aportes patronales en Australia se componen de la siguiente manera:

· 7 % del sueldo del empleado para jubilaciones. A cargo del empleador.

· como  ya hemos mencionado, los individuos con un ingreso superior a U$6.911 (A$13.550) pagan el 1,5 % de sus ganancias para financiar el sistema de salud (Medicare).

· los empleadores están obligados a brindar seguro contra accidentes a sus empleados. Las tasas varían según las compañías.

Los grandes empleadores que pagan más de U$306.000 al año (A$600.000) en concepto de salarios deben pagar un extra (payroll tax) cuyas tasas varían entre el 3,65 % y el 5,75 %. La gran mayoría de los productores agropecuarios no se encuentra sujeto a este extra.

Impuesto de Sellos (Stamp Duty)


El impuesto de sellos es un gravamen que impone cada estado australiano sobre las transacciones de propiedad. Las tasas varían de estado a estado y de acuerdo al valor de la propiedad sujeta a una transacción.


Las tasas se encuentran entre el 3,75 % y el 5,5 % del valor de la transacción.

Impuesto a la Tierra (Land Tax)


Los impuestos a la propiedad tienen vital importancia para los gobiernos locales, ya que son aproximadamente el 90 % de sus ingresos.


Este impuesto, que es deducible del impuesto a las ganancias, tiene tasas que varían entre estados. Siempre se paga un monto al cual se le suma una tasa sobre el excedente. Las tasas se encuentran aproximadamente en los siguientes parámetros:

Valor de la tierra (U$S)





Tasa de Impuesto

U$ 0 a U$25.500             (A$ 0 – A$50.000)
                          entre 0 y 0,6 %.

U$25.500 a U$153.000   (A$50.000 – A$300.000)
             entre 0,3 y 1,5 %.

U$153.000 a U$510.000 (A$300.000 – A$1.000.000)
             entre 1,5 y 2 %.

más de U$510.001          (A$1.000.000)


             entre 2 y 4 %.    


Hay que mencionar que en todos los estados existen deducciones que se pueden hacer sobre el valor de la tierra. Esta reducción del valor de la tierra es de alrededor del 15 %. 

Análisis de la carga impositiva en Nueva Zelanda


Nueva Zelanda ha realizado recientemente (abril de 1995) reestructuraciones  a su sistema tributario con el fin de simplificar su funcionamiento. Este sistema intenta, dentro de lo posible, el tener impuestos deducibles de su fuente, en base a una escala gradual de pago que se deduce de salarios (sistema PAYE, “pay as you earn”). 


Los impuestos que afectan al sector agropecuario de este país son:

Impuesto a los Ingresos (Income Tax)


Este impuesto anual grava los ingresos derivados de ganancias por negocios, los ingresos generados por un salario y los ingresos derivados de intereses, regalías, dividendos y pensiones. Debe mencionarse que a la base imponible se llega descontando del ingreso todos los gastos en los cuales se ha incurrido para llevar adelante la actividad (gastos de capital y de índole privada no son deducibles).    


Para personas físicas las tasas de acuerdo al nivel de ingresos son las siguientes:

· ingresos anuales hasta U$S 15.960                                               19,5 %

                                           (N$Z 38.000)

· ingresos anuales de U$S 15.960 a U$S 25.200                              33 %

                                  (de N$Z 38.000 a N$Z 60.000)

· ingresos anuales de más de U$S 25.200                                        39 %

                                       (más de N$Z 60.000)


Las ganancias originadas por la venta de activos particulares de un individuo, como ser la venta de su residencia privada, negocio o campo, están exentas del pago de este impuesto.  

Las personas físicas sujetas a este impuesto cuentan con una serie de descuentos que pueden aplicar a sus ingresos. Estos descuentos son:

· descuento por bajo nivel de ingresos, que se otorga a quienes reciben ingresos anuales no derivados de inversiones por menos de U$S 3.990 (N$Z 9.500). Para los que se encuentran en esta situación la tasa sobre los ingresos se reduce de 19,5% a 15%. 

· descuento transitorio del impuesto para ciertos empleados de tiempo completo. El descuento máximo es de U$S 305,76 (N$Z 728).

· descuento para padres que pagan niñera por el cuidado de sus hijos. El descuento es del 33% del gasto incurrido en el cuidado de los hijos, teniendo una rebaja máxima de U$S 130,2 (N$Z 310).

· descuento por donaciones, que es del 33,3% de éstas con una rebaja máxima de U$S 210 (N$Z 500).

Las compañías pagan una tasa fija que es del 33% de sus ingresos.

Impuesto sobre los ingresos por dividendos e intereses (Tax on interest an dividend
                                                                              income)


Este impuesto es un complemento del impuesto a los ingresos (Income Tax), que busca reducir la posibilidad de evasión sobre los ingresos provenientes de intereses y dividendos. Este impuesto, conocido como RWT (Resident Withholding Tax), se retiene de dividendos e intereses antes que estos se acrediten al beneficiario. 


Las tasas de este impuesto son:

· 33% sobre los dividendos.

· 19,5% sobre los intereses. Si el beneficiario de los intereses no provee su número de identificación tributaria (sería el CUIT) se le aplica una tasa del 39% sobre los intereses.

Para evitar el doble pago de impuestos, una vez que la compañía paga el impuesto sobre los dividendos e intereses se le emite una “imputación de crédito” (imputation credit) que pasa a sus accionistas o clientes y que evita que estos vuelvan a pagar el impuesto a los ingresos por esos dividendos o intereses.

Las organizaciones sin fines de lucro, los clubes y las instituciones de caridad están exentas del pago de este impuesto.

Impuesto al Beneficio Marginal (Fringe Benefit Tax)


El impuesto al Beneficio Marginal fue introducido en 1985  para asegurar que los beneficios fuera del sueldo que el empleador le diera al empleado (como ser el uso de un vehículo) fueran gravados. De esta manera los empleadores tienen el mismo costo impositivo si pagan un sueldo o si dan beneficios extra-sueldo. El empleador puede pagar este impuesto anualmente o por cuatrimestre.


La tasa de este impuesto es del 49% del valor de los beneficios marginales que el empleador le de a su empleado; se consideran beneficios marginales taxables:

· el uso privado de un vehículo comercial por parte de un empleado.

· los prestamos a baja tasa dados al empleado por el empleador.

· los bienes y servicios otorgados al empleado en forma gratuita o con descuento

· contribuciones por enfermedad o accidente para el empleado.

Impuesto sobre Bienes y Servicios (Goods and Services Tax, GST)


Este impuesto equivalente al IVA en Argentina tiene una tasa fija del 12,5% sobre bienes y servicios. 


Cualquiera con ingresos brutos anuales de más de U$S 16.800 (N$Z 40.000) debe registrarse para el GST. El GST es lo mismo que nosotros conocemos por IVA, y por lo tanto funciona igual que éste; quienes ofrecen bienes y servicios facturan y recolectan el GST de sus clientes y pagan el GST de sus compras. Las personas registradas deben responder y pagar por el GST que han facturado, menos el GST que han pagado en sus compras, a Rentas (Inland Revenue). La declaración del GST se puede hacer mensualmente, por bimestre o por semestre.


Los salarios, las ventas de cosas personales, los servicios financieros y los alquileres para residencia no están gravados con el GST. Las personas registradas que ofrecen estos bienes y servicios no pueden reclamar el crédito de GST por las compras que han realizado para llevar adelante estas actividades exentas.


Las exportaciones de bienes y servicios están sujetas a una tasa de GST del 0%. Los exportadores pueden reclamar el crédito de GST por las compras realizadas para llevar adelante su actividad.

Impuesto a los Sellos (Stamp Duty)


Fue abolido en Mayo de 1999.

Impuesto a los combustibles (Fuel Excise Duty)


El impuesto a los combustibles tiene como objetivo financiar el mantenimiento y construcción del sistema de rutas de Nueva Zelanda, contribuir al servicio de transporte público y recaudar fondos para difundir la educación vial (el total de lo que se colecta en el LPG y en el GNC, y 5,7 centavos de U$S por litro en las naftas son para el Fondo de Rutas Nacionales). 


Las tasas de este impuesto son las siguientes:

· 14,4 centavos de U$S (34,3 centavos de N$Z) por litro de nafta.

· 4,37 centavos de U$S (10,4 centavos de N$Z) por litro de LPG.

· U$S 1,33 (N$Z 3,17) por gigajoule de GNC.

Los precios de los combustibles incluyendo impuestos son de U$S 0,26/ltr de gasoil (N$Z 0,63/ltr) y de U$S 0,42/ltr de nafta súper (N$Z 1/ltr).

      Los vehículos gasoleros pagan un impuesto para la manutención de las rutas; este impuesto se paga cada 10.000 kilómetros. 

Seguro por Accidente de Trabajo (Accident Credit Corporation, ACC)


En Nueva Zelanda todos los trabajadores se encuentran cubiertos en caso de accidentes laborales a través de ACC. Los montos a pagar se determinan de acuerdo a la actividad que desarrolla la empresa y a las ganancias que ésta ha obtenido a lo largo del año. 


Los empleadores están obligados a pagar un seguro que cubre a todos sus empleados mientras éstos trabajan. Cada actividad tiene una tasa o “premium” que indica en cierto modo el grado de riesgo que esa actividad representa para el trabajador. Esta tasa se multiplica por las ganancias obtenidas en la empresa el año anterior y eso determina el monto a pagar para cubrir a los empleados a lo largo del año. Una vez finalizado el año, la empresa ya tiene las ganancias verdaderas de ese período por lo que ACC corrige la cantidad que se ha pagado. Si se ha pagado de más ACC otorga la diferencia más los intereses, y si se ha pagado de menos la diferencia se abona a lo largo del siguiente año.


Para el sector agropecuario las tasas para el período 2000/01 son de U$S 0,62 por cada U$S 42 de ganancias (N$Z 1,48 por cada N$Z 100 de ganancias) para las actividades agrícolas, y de U$S 0,96 por cada U$S 42 de ganancias (N$Z 2,28 por cada N$Z 100 de ganancias) para las actividades ganaderas.


En el caso de aquellas personas que trabajan por su cuenta, ACC cubre cualquier accidente mientras trabajan o realizan cualquier otra actividad dentro de Nueva Zelanda. La tasa que deben pagar es de: 

· U$S 0,48 por cada U$S 42 de ganancias (N$Z 1,15 por cada N$Z 100 de ganancias) tanto en el caso de desarrollar actividades agrícolas como ganaderas.

 Supongamos que en un establecimiento trabajan 3 personas en tareas agrícolas, y que ese establecimiento obtiene ganancias por N$Z 150.000 al año. El dueño del establecimiento deberá pagar la tasa correspondiente, de N$Z 1,48 para el año 2000/01, multiplicada por las ganancias obtenidas divididas por 100 ya que la tasa se expresa por cada N$Z 100 de ganancias. Entonces deberá pagar:


(N$Z 150.000 / 100) x 1,48 = N$Z 2220 (U$S 932,4)

Con esos N$Z 2220 tendrá cubierto a sus empleados por cualquier accidente de trabajo a lo largo del año.

Tasa Sanitaria de Exportación (MAF cost)


En Nueva Zelanda, cuando un productor manda sus animales a un frigorífico para que éstos sean exportados, el MAF (Servicio Veterinario de NZ) debe inspeccionar esos animales para determinar que sean aptos para ser faenados y exportados.


El costo de esta inspección cuando los animales van a exportación es de U$S 0,168 por cabeza (N$Z 0.4/cab.) en el caso de los ovinos. 

Análisis de la carga impositiva en los Estados Unidos de América


Al igual que en otros países, en Estados Unidos existen tres niveles de impuestos: los impuestos o tasas del municipio (county), los impuestos de cada estado (state taxes), y los impuestos del gobierno federal (federal taxes).


A continuación estudiaremos los impuestos que se encuentran enmarcados en cada unos de estos tres niveles.

Impuestos del Gobierno Federal (Federal Taxes)

Impuesto a los Ingresos (Income Tax)


El impuesto federal a los ingresos es una tasa progresiva sobre el ingreso neto, que se obtiene sustrayendo deducciones, exenciones y ajustes correspondientes al ingreso total. 


La mayoría de los “farmers” pagan el impuesto a los ingresos como individuos y no bajo las tasas a las que están sujetas las compañías, ya que la mayoría de las tierras pertenecen a personas físicas. La tasa a la que están sujetos es, en la mayoría de los casos, del 15 % del ingreso.


Hay que mencionar que a nivel del gobierno federal, la actividad agropecuaria goza de ciertos beneficios impositivos tendientes a reducir la carga fiscal al productor. Entre estos beneficios se pueden mencionar la deducción de ciertos costos de capital y el trato que se le da a las ganancias obtenidas por ventas de activos relacionados a la actividad, que a partir del “Acta para el Contribuyente de 1997” (The Taxpayer Relief of 1997) reduce las ganancias de capital a una tasa del 20% para los contribuyentes que se encuentran en el paréntesis del 28% de impuesto a los ingresos, y a una tasa del 10% para los que están en el paréntesis del 15%.


Las tasa de este impuesto varían de acuerdo a si el impuesto recae sobre un individuo particular, dos personas casadas ante la ley o una compañía. Las tasas son las siguientes:

Para los Individuos 

Ingreso






Impuesto
de $0 a $ 26,250



  15% del ingreso neto.

de $26,251 a $63,550


$3.937,5    +
28% sobre excedente de $26.250

de $63,551 a $132,600

             $14.381,5  +
31% sobre excedente de $63.550

de $132,601 a $288,350

$35.787     +     36% sobre excedente de $132.600

de más de $288,351


$91.857     +     39,6% sobre excedente de $288.350

Para los cónyuges que declaran ingresos conjuntamente

Ingreso



   


  Impuesto
de $0 a $43,850



   15% del ingreso neto.

de $43,851 a $105,950
                          $6.577,5     +    28% sobre excedente de $43.850

de $105,951 a $161,450
             $23.965,5   +    31% sobre excedente de $105.950

de $161,451 a $288,350
             $41.170,5   +    36% sobre excedente de $161.450

de más de $288,351

             $86.854,5   +    39,6% sobre excedente de $288.350

Para las compañías

      
de 

hasta 


Impuesto


Tasa

     (columna 1) 


       
       sobre columna 1     
    sobre excedente


$0
          $50,000


  ---------


  15%

         50,000
           75,000


  $7,500


  25%

         75,000               100,000                               13,750                                       34%

       100,000               335,000                               22,250                                       39%

       335,000           10,000,000
                           113,900

              34%

     10,000,000        15,000,000                           3,400,000                                     35%

     15,000,000        18,333,333                           5,150,000                                     38%

          más de 18,333,3333

            6,416,667


  35%

En el caso del impuesto a los ingresos existe una provisión especial para los productores agropecuarios con ingresos de otras fuentes por la cual si se ha incurrido en pérdida durante un año determinado, esta pérdida originada en la actividad agropecuaria reduce el impuesto a pagar por ganancias “extra campo”.

Cargas Sociales (Social Security Tax)


El gobierno federal de los Estados Unidos requiere que los empleadores retengan las cargas sociales de los salarios pagados a lo largo del año a los empleados. El empleador no solo retiene las cargas sociales de los empleados sino que también paga él mismo las mismas tasas.


Las cargas sociales se componen de:

Seguro de invalidez y jubilación (OASDI)                              6,2%  tanto  para  el empleado       








      como  para  el empleador.  Se 








      paga este  seguro sólo  por los 







                   ingresos de hasta $72,600.

Seguro Médico (Medicare)                                                     1,45% tanto para el empleado 








       como  para  el empleador. La  








       tasa se aplica sobre  todo sala-








       rio; no hay límites.


Por ejemplo, para un empleado que gana unos $100,000 por año las cargas sociales serían las siguientes:





Empleado

Empleador

Total




hasta $72,600


6,2% (OASDI)


   $4501

   $4501

$9002


por el total de ingresos



1,45% (Medicare)

   $1450

   $1450

$2900


   $5951

   $5951
           $11,902


Por lo tanto las cargas sociales ascienden al 15,3% del salario (7,65% tanto para el empleado como para el empleador).


En el caso de los “farmers” en el que muchos no tienen empleador sino que trabajan por ellos mismos, las cargas sociales por ese “auto-empleo” (self-employment tax) es de 15,3% para los primeros $80,400 de ganancias; y de 2,9% para las ganancias sobre $80,400. La tasa efectiva es menor ya que la mitad del monto abonado por autoempleo se deduce de las ganancias brutas para determinar la base imponible para el impuesto a los ingresos (income tax).

Impuesto a los Combustibles a nivel Federal y de los Estados (Motor Fuel Taxes)


El sistema métrico utilizado en USA es diferente al usado en la mayoría de los países, por lo tanto los combustibles se venden por galón, medida que es de aproximadamente 3,8 litros.


Las tasas a nivel federal y estatal a las que están sujetos la nafta y el diesel son las siguientes:

Impuestos a los combustibles – Febrero 2001

(en centavos por galón)


Impuesto



Nafta

           Diesel
Impuesto estatal a los comb.


17,9


 18,5

Otros imp. estatales



  5,7


  5,3

Total de Imp. estatales


23,6


 23,8
Impuestos Federales



18,4


 24,4

Total Imp. Estatales y Federales

   42


 48,2

Precio promedio de Nafta y Diesel + Impuestos en USA (por galón)







Nafta


Diesel

Precio promedio de venta

     $ 1,49/galón
     
        $ 1,48/galón

Precio sin Impuestos


     $ 1,07/galón
    
        $ 1,00/galón

Impuesto como % del precio

de venta




28,2 %


 32,6 %

Impuesto como % del precio 

del producto




39,3 %


 48,2 %


El precio de un litro de gas-oil en USA es de alrededor de U$ 0,389 de los cuales U$ 0,126 son impuesto.

Tasa para la Promoción de Carnes


Todo animal vendido paga $1 que se destina a promover el consumo de carne vacuna tanto dentro de los Estados Unidos como en los mercados externos de ese país.  

Impuestos Estatales (State Tax)

Impuesto a los Ingresos (Income Tax)


La mayoría de los estados norteamericanos imponen un sistema tributario específico para ingresos de individuos, ingresos de corporaciones y ventas de bienes.


Las tasas varían de estado a estado y van desde 0% en estados como Florida, Nevada y Washington hasta el 12% en North Dakota.


El promedio de impuesto a los ingresos que pagan los “farmers” es del 4%.

Impuesto a las Ventas (Sales Tax)


Lo que nosotros conocemos por IVA no existe en EEUU, por lo tanto los gobiernos de los diferentes estados gravan las ventas de la mayoría de los bienes y de algunos servicios con el impuesto a las ventas.


En la mayoría de los estados este impuesto no se aplica sobre la prestación de servicios, la venta de comida o productos médicos.


Las tasas varían según el estado, y están en un rango de entre el 0 y el 7% sobre el valor del producto. La tasa promedio de los 50 estados es del 4,7 %. El valor del impuesto es pagado por el consumidor.


El impuesto a las ventas está generalmente exento en las compras de productos para el sector agropecuario.

	Tasas 2001 del Impuesto a las Ventas

	Estado
	Tasa
	Estado
	Tasa
	Estado
	Tasa

	Alabama
	4.000%
	Kentucky
	6.000%
	North Dakota
	5.000%

	Alaska
	0.000%
	Louisiana
	4.000%
	Ohio
	5.000%

	Arizona
	5.000%
	Maine
	5.000%
	Oklahoma
	4.500%

	Arkansas
	5.125%
	Maryland
	5.000%
	Oregon
	0.000%

	California
	7.000%
	Massachusetts
	5.000%
	Pennsylvania
	6.000%

	Colorado
	2.900%
	Michigan
	6.000%
	Rhode Island
	7.000%

	Connecticut
	6.000%
	Minnesota
	6.500%
	South Carolina
	5.000%

	Delaware
	0.000%
	Mississippi
	7.000%
	South Dakota
	4.000%

	District of Columbia
	5.750%
	Missouri
	4.225%
	Tennessee
	6.000%

	Florida
	6.000%
	Montana
	0.000%
	Texas
	6.250%

	Georgia
	4.000%
	Nebraska
	5.000%
	Utah
	4.750%

	Hawaii
	4.000%
	Nevada
	6.500%
	Vermont
	5.000%

	Idaho
	5.000%
	New Hampshire
	0.000%
	Virginia
	3.500%

	Illinois
	6.250%
	New Jersey
	6.000%
	Washington
	6.500%

	Indiana
	5.000%
	New Mexico
	5.000%
	West Virginia
	6.000%

	Iowa
	5.000%
	New York
	4.000%
	Wisconsin
	5.000%

	Kansas
	4.900%
	North Carolina
	4.000%
	Wyoming
	4.000%


Impuestos Locales (County Taxes)

Impuesto a la Propiedad (Property Tax)


Este impuesto es recolectado por el gobierno local (county), y depende del valor de la tierra. Las tierras más productivas desde el punto de vista agropecuario son las que soportan una carga fiscal mayor.


Si analizamos el caso de un estado como Illinois que debido a estar situado en pleno centro del “Corn Belt” norteamericano es el primer estado productor de maíz de USA y el segundo en producción de soja, en 1999 los “farmers” de este estado pagaban un impuesto inmobiliario promedio de U$ 31 por acre de tierra arable por año. 


La tasa efectiva (tasa nominal menos deducciones) promedio de los Estados Unidos es de $ 1,38 por cada $ 100 de valor de la propiedad.

Análisis de la carga impositiva en Canadá


El sistema tributario de Canadá tiene muchas semejanzas con el de los Estados Unidos; teniendo también impuestos a nivel federal, a nivel de los gobiernos provinciales y a nivel de los gobiernos locales.

Impuestos del Gobierno Federal (Federal Taxes)

Impuesto a los Ingresos (Federal Income Tax)


Al igual que en la mayoría de los países, en Canadá el impuesto a los ingresos se aplica sobre el ingreso neto, es decir, el ingreso bruto menos las deducciones.


Es importante mencionar que en Canadá de las familias que se dedicaban a la producción agropecuaria en 1998, 4/5 de ellas obtenían ingresos de otros sectores. Estos ingresos “no agropecuarios” eran de aproximadamente 71 centavos de dólar canadiense por cada dólar de ingreso. Muchos de estos “part –time farmers” tienen pérdidas en su actividad agropecuaria. Éstas pérdidas reducen el impuesto a pagar por ganancias obtenidas en otras actividades.


La mayoría de los “farmers” canadienses están sujetos a las tasas para individuos, que son las siguientes:

Tasas año 2000


Desde


       hasta


         Tasa

 U$ 0
                  U$ 19.203 (C$ 30.004)

               17 %

U$ 19.203 (C$30.005)        U$ 38.406 (C$ 60.009)
    U$ 3.265 (C$ 5.101) más 25 %

                                                                                             sobre el ingreso excedente a

                                                                                             U$ 19.203 (C$ 30,004)  

    de más de U$ 38.406 (C$ 60,010)


    U$ 8.065 (C$ 12,602)   más

                                                                                             29 % sobre el ingreso   exce-

                                                                                             dente a U$ 38.406 (C$ 60,009)


La tasa para las compañías es del 28 % aunque se está estudiando la posibilidad de reducirla gradualmente hasta un 21 % en el 2004.

Cargas Sociales (Canadian Pension Plan)


Los contribuyentes en Canadá deben pagar al Plan de Pensiones del Canadá (Canadian Pension Plan).


Las cargas sociales son las siguientes:

· 4,2 % debe ser aportado para el seguro de desempleo. Este porcentaje se obtiene del sueldo del empleado y la contribución máxima es de U$ 813,6 (C$ 1.271,4).

· 2,7 % del salario pagan tanto el empleado como el empleador para las cajas jubilatorias. La contribución máxima es de U$ 544 (C$ 850,5).

Las personas que se auto-emplean pagan una tasa del 5%.

Existen también tasas extras (payroll tax) que pagan los grandes empleadores. Estas tasas están entre el 1,5 % y el 5 %, pero por lo general no afectan a los productores agropecuarios.    

Impuesto al Valor Agregado (Value Added Tax)


En Canadá el impuesto al valor agregado, o IVA como lo conocemos acá, es del 7 % sobre la venta de bienes y servicios. Este impuesto funciona igual que en la mayoría de los países, pudiéndose obtener al fin del ejercicio tanto un crédito fiscal (compras superiores a ventas) como un débito fiscal (ventas superiores a compras).


El sector agropecuario, al igual que las exportaciones, se encuentra sujeto a una tasa del 0 % de IVA, por lo tanto los productos del sector no se gravan con este impuesto a la hora de ser vendidos, aunque los productores pueden reclamar el IVA pagado en sus compras.


Otros sectores como el sector financiero, el de medicina prepaga, el de la educación y el de alquileres, se encuentran exentos del IVA, por lo tanto no gravan los servicios que brindan con éste, pero no pueden reclamar el IVA pagado en sus compras. 

Impuesto sobre los combustibles a nivel Federal y Provincial (Federal and Provincial Fuel Taxes)


El impuesto federal sobre la nafta es de U$ 0,064 por litro (C$ 0,1) y de U$ 0,025 por cada litro de gas-oil (C$ 0,04).


A su vez cada provincia tiene otro impuesto que grava las naftas. Este impuesto va desde U$ 0,046 a U$ 0,105 por litro (C$ 0,072 a C$ 0,165), siendo en promedio de U$ 0,08 por litro (C$ 0,125), aunque hay que mencionar que en todas las provincias el combustible al agro se encuentra exento de este impuesto.  


Si sumamos estos impuestos directos sobre los combustibles con otros impuestos que indirectamente gravan la venta de naftas, obtendremos que:




  Precio Promedio x litro



                        % del imp.



      (incluidos los imp.)


Impuestos
          sobre el valor 











    total


Nafta Súper
   U$S 0,39 (C$ 0,62)

      U$S 0,2 (C$ 0,3)

     48%

Diesel

    U$S 0,4 (C$ 0,64)

    U$S 0,14 (C$ 0,23)
   
     36%



Impuestos de los Gobiernos Provinciales (Provincial Taxes)

Impuesto a los Ingresos (Provincial Income Tax)


Todas las provincias gravan las ganancias expresando la tasa como un porcentaje del impuesto a las ganancias pagado al gobierno federal. La única excepción es Quebec, que tiene un sistema tributario con tasas propias. 


Las tasas de cada provincia en el año 2000 fueron:









  Impuesto como % del 

Provincia




 impuesto básico federal

       British Columbia





     49,5


  Alberta





     44,0

         Saskatchewan





     48,0


 Manitoba





     47,0


  Ontario





     37,5


  Quebec





        *

        New Brunswick 





     58,0


           Nova Scotia





     57,5


     Prince Edward Island




     57,5


         Newfoundland





     62,0


     Northwest Territories




     45,0



    Yukón





     49,0

* Las tasas de Quebec para el año 2000 fueron:


Ingresos sujetos a impuestos




Impuesto

de U$ 0 a U$ 16.640 (C$ 0 - C$ 26,000)


                19%

U$ 16.641 a U$ 33.280 (C$ 26,001 - C$ 52,000)                     U$ 3.162 (C$ 4,940) + 22,5 %

                                                                                                  por ganancias sobre U$16.640   

                                                                                                  (C$ 26,000).

       más de U$ 33.281 (C$ 52,001)


         U$ 6.906 (C$ 10,790) + 25 %  

                                                                                                  por ganancias sobre U$33.280  

                                                                                                  (C$ 52,000)

Impuestos Provinciales a las Ventas (Provincial Sales Tax)


Cada provincia impone un impuesto a las ventas que se aplica junto con el IVA federal que es del 7 %. De esta forma los gobiernos provinciales financian sus diferentes actividades.


Debe mencionarse, como ya hemos dicho anteriormente, que la mayoría de los productos agropecuarios se encuentran exentos de este impuesto en todas las provincias. Igualmente mostraremos cuáles son las tasas correspondientes:

Provincia

IVA Federal

Imp. Prov. a las Ventas          Tasa Comb*

Alberta

   
     7 %



---------

                  7 %

British Columbia
     7 %



  7 %


    14 %

Manitoba

     7 %



  7 %


    14 %

New Brunswick
  
   15 % (1)

 
--------


    15 %

New Foundland
  
   15 % (1)


-------- 

                 15 %

Northwest Territories          7 %



--------


      7 %

Nova Scotia

   15 % (1)


--------


    15 %

Nuvanut

     7 %



--------


      7 %

Ontario

    
     7 %



   8 %


    15 %

Prince Edward Is.
     7 %



 10 %


    17 %

Quebec

    
     7 %



 7,5 %


 14,5 %

Saskatchewan

     7 %



   6 %


    13 %

Yukon


     7 %



--------


      7 %

* tasa combinada (Imp. Federal + Impuesto Provincial).

(1) algunas provincias tienen un IVA del 15 % sin tener impuesto a las ventas en el nivel provincial. Este impuesto se denomina HST (harmonized sales tax), y compensa la falta de impuesto a nivel provincial.

Impuesto a las Transferencias de Tierra (Land Transfer Tax)


Las tasas son las siguientes:

Alberta



-----------------

British Columbia

1 % en los primeros U$ 128.000 (C$ 200.000) del valor 

de mercado de la propiedad; y un 2 % de ahí en adelante.

Manitoba


1,5 %   sobre   propiedades   de   más   de     U$ 96.000 

(C$ 150.000).

New Brunswick


0,25 % sobre el precio de transacción.

New Foundland


-----------------

Nova Scotia


-----------------

Ontario



tasas  entre  el  0,5 %  y  el 2 %  de acuerdo al valor de la

tierra.

Prince Edward Is.

-----------------

Quebec



tasas entre el 0,5 % y el 1,5 %.  

Impuestos Municipales (Local Taxes)

Impuesto Inmobiliario (Property Tax)


El impuesto inmobiliario es una de las pocas fuentes que tienen los gobiernos locales de financiar los servicios que brindan.


Todas las provincias de Canadá dan concesiones a la hora de determinar el monto de impuesto inmobiliario a pagar. Casi todas las provincias valúan la tierra a menor precio que el de mercado y muchas de ellas otorgan también rebajas en el pago de este impuesto para las tierras destinadas a la actividad agropecuario

British Columbia, Alberta, Saskatchewan, Ontario y Nwefoundland; exceptúan a la tierra donde hay construcciones (galpones, residencias, etc) del pago de este impuesto.

Todas estas concesiones hacen que la tasa efectiva (tasa nominal menos rebajas) del impuesto inmobiliario esté entre el 0,13 % del valor de la tierra en British Columbia y el 0,68 % en Saskatchewan (datos de 1997).

En promedio el impuesto inmobiliario en Canadá era del 0,38 % (tasa efectiva) del valor de la tierra en 1997. 

Análisis de la carga impositiva en Brasil


Al igual que la mayoría de los países, Brasil impone impuestos en los tres diferentes niveles de gobierno: federal, estatal y municipal.

Impuestos Federales

Impuesto a las Ganancias (IPRJ)


Las personas físicas pagan las siguientes tasas por las ganancias obtenidas en el mes:


Ingreso Mensual


Tasa

          Máxima Deducción

U$S 0 a U$S 369 (R$ 0 a R$ 900)

------


      --------------

U$S 369 a U$S 738 (R$ 900 a R$ 1.800)
15 %

           U$S 55,4 (R$ 135) 

      más de U$S 738 (R$ 1.800)


27,5 %


U$S 129 (R$ 315)


Las compañías pagan una tasa del 15 %, más un 10 % si los ingresos anuales son de más de U$S 98.400 (R$ 240.000). Se puede pagar mensualmente o por cuatrimestre.


Todas las personas jurídicas deben pagar además el impuesto a la Contribución Social (CSLL) que es del 9 % de las ganancias, aunque se está estudiando su reducción al 8 % para el año 2003.


Por lo tanto, la tasa para las compañías podría decirse que es del 34 % de las ganancias.

Impuesto Federal sobre la Propiedad Rural (ITR)


Grava la tierra a tasas variables según el valor de la propiedad. Se paga anualmente y las tasas dependen no sólo del valor de la tierra sino también de su grado de utilización.

Impuesto al Valor Agregado sobre Manufacturas (IPI)


El gobierno federal grava las ventas de manufacturas (no se gravan los servicios ni los productos primarios) con tasas que varían de acuerdo al producto. Las tasas van del 0 % al 30 %, siendo la tasa promedio del 10 %. 


Los productos “no esenciales” o “lujosos” (ej: cigarrillos) son gravados a las tasas más altas, mientras que los productos “esenciales” se gravan a las tasas más bajas. La mayoría de las exportaciones están exentas.


El IPI funciona igual que el IVA, ya que puede generar un crédito o un débito fiscal de acuerdo a las transacciones realizadas.

Impuesto sobre las transacciones financieras (IOF)


Los créditos, cambio de moneda y pólizas de seguro son gravados con este impuesto. Las tasas son modificadas directamente por el Poder Ejecutivo, por lo que éste impuesto se convierte en una forma directa que tiene el Ejecutivo de influir en la política económica.


Las tasas varían según el tipo de transacción y se encuentran entre el 0 % y el 25 % del monto de la transacción.

Aportes Patronales


Las aportes patronales se componen de la siguiente manera:

· Seguro Social: 20 % del sueldo del empleado, pagado por el empleador.

· Contribución a la Educación: 2,5 %.

· Contribución al Fondo Rural: 0,2 %.

· Contribución para el Trabajo Social: 1,5 %.

· Contribución al Programa de Aprendizaje: 1 %.

· Seguro contra accidentes: entre 1 y 3 % del sueldo, de acuerdo a la actividad que realice el empleado. 

· Otras Cargas: 0,6  %.  

Total Aportes Patronales: 28,8 %.


El empleador debe también depositar mensualmente un 8 % del sueldo del empleado al Fondo de Indemnización. Este porcentaje se descuenta del sueldo del empleado y se destina a una cuenta bloqueada que sólo puede ser abierta por el empleado un vez que es despedido.   

Impuesto Provisional (CPMF)


Este impuesto fue creado en un principio para ser abolido en junio de 1999, aunque luego fue prorrogado por tres años.


El CPMF grava los débitos de cuentas bancarias a una tasa del 0,38 %.

Impuestos Estatales

Impuesto al Valor Agregado (ICMS)


Grava bienes y servicios a una tasa normalmente del 18 % para transacciones entre Estados y de entre el 7 % y el 12 % para transacciones dentro de un mismo Estado.


El ICMS puede generar un crédito o un débito ante el fisco por lo que puede ser considerado un impuesto al valor agregado a nivel estatal.

Impuesto Automotor (IPVA)


Este impuesto recae anualmente sobre los propietarios de vehículos. Las tasa son de entre el 2 % y el 4 %.

Impuesto a la Herencia


Este impuesto grava la transmisión de la propiedad de la tierra ya sea por herencia o donación. 


Las tasas varían de estado a estado y de acuerdo al valor de la tierra, pero no pueden exceder el 8 %.

Impuestos Municipales

Tasa Municipal por Servicios (ISS)


Esta tasa se cobra por la prestación de servicios que realiza el municipio. Las tasa varían de municipio a municipio en un rango de entre el 0,5 % y el 10 %. La tasa más común es del 5 %.

Impuesto a las Transacciones de Tierra (ITBI)


Este impuesto grava la transmisión de tierra entre personas físicas o jurídicas. Las tasas van del 1% al 4 %, y dependen de cada municipalidad y del valor de la tierra que es transferida. 

Análisis de la carga impositiva en Uruguay


El Uruguay presenta un sistema impositivo con muchas similitudes al sistema tributario de la República Argentina. Se calcula que para un establecimiento prome-dio los impuestos directos son de unos U$S 10/ha por año. 

Según la Asociación Rural del Uruguay los impuestos pagados por el sector en el año 2000 fueron de U$S 135,89 millones, o sea que con un PBI del sector de U$S 1.137 millones, la presión fiscal fue del 12%. 


A continuación se presenta un listado de los impuestos que afectan al sector agropecuario en ese país.

Impuesto al Patrimonio


Es un impuesto progresivo anual que recae sobre el patrimonio de las per-sonas físicas y jurídicas. El patrimonio comprende todos los bienes situados, colocados o utilizados económicamente en la República del Uruguay. 


En el caso de las personas físicas y sucesiones indivisas, el impuesto se liquida sobre el excedente del mínimo no imponible. Este mínimo no imponible es fijado anualmente por el Poder Ejecutivo de acuerdo a las variaciones que se produzcan en el índice del costo de vida.


La tierra destinada a explotación agropecuaria, excluidas sus mejoras, ha sido exonerada del pago de este impuesto, no así los activos como el capital de trabajo, los animales y la maquinaria. Se  calcula que un establecimiento de 500 has. paga alrededor U$S 1/ha/año en concepto de impuesto al patrimonio.
Impuesto a las Rentas Agropecuarias (IRA)


El IRA es un impuesto anual sobre las rentas de la explotación agropecuaria que recae tanto en personas físicas como en sociedades. Constituyen rentas las derivadas de actividades agropecuarias destinadas a obtener productos primarios, y las provenientes de arrendamientos, pastoreos y aparcerías.


La alícuota del Impuesto a las Rentas Agropecuarias es del 30% de las ganancias obtenidas en el ejercicio.

Los contribuyentes pueden optar por tributar este impuesto o el Impuesto a la Enajenación de Bienes Agropecuarios (IMEBA).    

Impuesto a la Enajenación de Bienes Agropecuarios (IMEBA)


El IMEBA grava la venta de productos agropecuarios. Las tasas varían según el producto y son las siguientes:

- 2,5%                       sobre las ventas de ganado bovino y ovino, lanas y cueros. 

- 2%                          sobre las ventas de cereales y oleaginosas, leche y productos 

                                 citrícolas. 

- 1,5%                       sobre las ventas de ganado suino, productos derivados de la 



        avicultura, de la apicultura y de la cunicultura, flores y semillas



        y productos hortícolas y frutícolas. 


Como ya hemos mencionado en el punto referente al IRA, el productor tiene la opción de tributar entre el IRA o el IMEBA. En general los productores optan por este último impuesto, que se descuenta automáticamente en el momento de venta porque no necesitan presentar declaraciones de gastos e ingresos que deben ser realizadas por un contador, al contrario de lo que ocurre si deciden tributar el IRA.  

Impuestos adicionales sobre ventas


Existen dos impuestos adicionales que gravan las ventas y que juntos son del 6 por mil del valor de lo vendido. Estos impuestos son:

- Impuesto para la Erradicación de la Vivienda Rural Insalubre                  2  x  mil de las 










        ventas.

- Impuesto para  el  financiamiento del  Instituto  Nacional  de Investigación Agrope- 

   cuaria (INIA)                          4 x mil de las ventas.

Impuesto al Valor Agregado (IVA)


El IVA en Uruguay, al igual que en la mayoría de los países, grava la circulación interna de bienes, la prestación de servicios y la importación de bienes al país. 


Las transacciones que realiza el contribuyente determinan si tiene un crédito a favor, en el caso de que haya pagado más IVA de lo que ha facturado, o si tiene un débito en contra, en el caso de que haya facturado más IVA de lo que ha pagado. Si el contribuyente tiene un crédito a favor, éste será imputado al pago de otros tributos recaudados por la Dirección General Impositiva o a aportes provisionales.


El IVA se liquida anualmente en el caso del sector agropecuario y posee dos tasas:

· Básica del 23%.

· Mínima del 14%.

Las ventas de bienes inmuebles, máquinas agrícolas, cigarrillos, combustibles fósiles, leche y los arrendamientos están exentos del pago de IVA. La carne ovina, que tiene la tasa mínima del 14%, también ha venido siendo exonerada por decreto renovable cada 6 meses.  

Aportes Patronales


En el Uruguay los empleadores están obligados a hacer retenciones para la seguridad social y aportes previsionales. Los porcentajes de retención varían de acuerdo al sueldo del empleado; en promedio el patrón retiene del sueldo del empleado el 18,125 %. Ese porcentaje cubre la jubilación y la asistencia médica al empleado. 

Los aportes que debe realizar el patrón se hacen por hectárea. Hasta 190 has. se pagan U$S 40 por semestre en concepto de aportes patronales. De ahí en adelante se aplica un porcentaje extra sobre el excedente de hectáreas. 

 Un establecimiento de 1000 has. aporta alrededor de U$S 100 por semestre más una cuota fija de aproximadamente U$S 165 por semestre en concepto de seguro de salud.  Además de este aporte los empleadores deben depositar las cargas patronales que incluyen seguro de vida, seguro de desempleo y ART (Aseguradora de Riesgos de Trabajo).

Impuestos Específicos Internos


Existen diversos bienes que están gravados en su primera venta con impuestos internos. Estos bienes son:

- Bebidas Alcohólicas                             

  desde 11% hasta 85% (caña y grapa).

- Cerveza                                                

  27%.

- Bebidas sin alcohol                              

  desde 22% hasta 30%.

- Tabaco, cigarros y cigarrillos               

  70%.

- Energía Eléctrica                                  

  10%.

- Vehículos con motor diesel                  

  30%. *

    (excepto máq. agrícola) 

- Vehículos con otros motores                 
   20%. *

- Lubricantes                                          

   35%.

- Nafta Súper                                          

   133%.

- Gas Oil                                                 

   30%.

* las pick-ups con motor diesel pagan una sobretasa del 8% sobre el 30% correspondiente, y las pick-ups con otro tipo de motor pagan una sobretasa del 3% sobre el 20% correspondiente.

Impuesto a la Constitución de Sociedades Anónimas


Este impuesto grava con el 1% el capital de la S.A. al momento de su constitución. 

Impuesto para el Fondo de Inspección Sanitaria


Existen una serie de impuestos que tienen como objetivo la financiación del Fondo de Inspección Sanitaria. Éstos son:

· Un impuesto del 1% sobre el valor FOB de la exportación de carne bovina, ovina, equina, suina, de aves y de animales de caza menor. 

· Un impuesto del 1% sobre el precio de la carne bovina y ovina para el consumo de la población.

· Un impuesto del 1% sobre el valor de venta de la carne bovina y suina con destino a la industria. 

Impuesto Inmobiliario Municipal

Este impuesto grava la tenencia de la tierra. Es recolectado a nivel municipal y tomando las diferentes municipalidades uruguayas, podríamos decir que en promedio la tasa es de alrededor de U$S 3,75/ha por año.

Impuesto Municipal sobre Ventas


Esta tasa municipal es simplemente un impuesto sobre las ventas que sería similar al Impuesto a los Ingresos Brutos de Argentina. Es de 1% de cada venta.  
 

Guía Municipal para el traslado de animales


El costo de esta guía es de aproximadamente U$S 2 por cabeza.
Análisis de la carga impositiva en Argentina


Nuestro país presenta un sistema tributario basado en tres niveles de impuestos y tasas: nacionales, provinciales y municipales. De esta forma existen impuestos que gravan a todas las personas del territorio nacional por igual y otros que dependen de cada provincia o de cada municipio/departamento.


A continuación se detallan los impuestos que afectan a la actividad agropecuaria de  nuestro país en cada uno de estos tres niveles:

Impuestos Nacionales

Impuesto a las Ganancias


El impuesto a las ganancias grava las rentas netas obtenidas en el país o en el exterior en un ejercicio determinado. Es decir, que al ingreso total obtenido por una persona física o por una empresa con residencia en el país se le descuentan todos aquellos gastos en los que haya incurrido para obtener ese ingreso (gastos propios de la actividad, incluidos los aportes jubilatorios en el caso de autónomos), y a ese ingreso neto se lo grava con dicho impuesto.


Para el pago de este impuesto se debe presentar una Declaración Jurada Anual realizada por un contador público, donde se detallan los ingresos obtenidos a lo largo del año.


La alícuota de este impuesto es la siguiente:

Personas físicas                  
    escala del 9% al 35% según la ganancia neta.

Sociedades                         
    35% sobre la ganancia neta.


Hay que mencionar que existen, en el caso de las personas físicas, ciertos montos que se pueden descontar del ingreso total en orden de disminuir el monto imponible. Estos son:

Por cónyuge con rentas anuales menores a U$S 4.500                     
 U$S 2.040 

Por cada hijo menor de 24 años                                                         
 U$S 1.020

En concepto de Ganancias No Imponibles                                        
 U$S 4.020

En concepto de Deducciones Especiales                                         
 U$S 4.500

Por Seguro Médico                                                                           
 5% del resultante       









             de ingresos - gastos

Están exentos del pago de este impuesto:

· los funcionarios del Poder Legislativo.

· los funcionarios del Poder Judicial.

· las ganancias del fisco.

· las ganancias de diplomáticos y agentes consulares.

· las utilidades de las cooperativas.

· las instituciones religiosas de beneficio público y otras.

· los derechos de autor.

· las operaciones financieras.

· las indemnizaciones y créditos laborales.

· los reintegros y reembolsos de exportación.

· las donaciones, herencias y los premios de determinados juegos y concursos deportivos.

Impuesto sobre los Bienes Personales


Este impuesto grava los activos de las personas físicas tales como inmuebles, automotores, bonos, acciones, etc, siempre y cuando la suma del valor de los mismos sea mayor a U$S 102.300.


Al igual que en el impuesto a las ganancias este impuesto se liquida a través de la presentación de una Declaración Jurada Anual realizada por un contador público, en donde se encuentra detallado el valor de los activos personales.


La alícuota de este tributo es la siguiente:

Por bienes valuados entre U$S 102.300 y U$S 200.000             

 0,5% de su valor.

Por bienes valuados en más de U$S 200.000                             

 0,75% de su valor.

Impuesto al Valor Agregado (IVA)


Este impuesto grava las ventas de bienes, las prestaciones de servicios y las importaciones definitivas tanto de personas físicas como de personas jurídicas. 


El sector agropecuario tiene la opción de presentar Declaración Jurada Anual para la determinación de este impuesto, que se obtendrá por la diferencia entre los débitos fiscales y los créditos fiscales generados por el contribuyente. Genera un crédito fiscal el IVA pagado por la compra de bienes y servicios, y un débito fiscal el IVA facturado a través de la venta de bienes y servicios. 


La alícuota general es del 21%, pero en el sector agropecuario existe una alícuota de 10,5% por la venta e importación definitiva de las siguientes actividades:

· animales vivos de la especie bovina.

· carnes y despojos comestibles de animales de la especie bovina. 

· frutas, legumbres y hortalizas, frescas, refrigeradas o congeladas.

Los arrendamientos rurales y la compra de tierra están exentos del pago de IVA.

Impuesto a la Ganancia Mínima Presunta


Este impuesto se determina sobre la base de los activos ubicados en el territorio de la Nación siempre y cuando éstos tengan un valor superior a los U$S 200.000. En el caso de los inmuebles rurales existe la posibilidad de reducir la valuación de los mismos en un 25% calculado sobre el valor fiscal asignado a la tierra libre de mejoras. 


La alícuota de este impuesto es del 1% sobre el valor de los activos cuando la suma de éstos sea mayor a U$S 200.000.


Debe mencionarse que este tributo se paga siempre y cuando la cantidad pagada por el impuesto a las ganancias sea menor a lo que se debe pagar por renta mínima presunta, ya que el impuesto a las ganancias salda este impuesto. 

Impuesto sobre los Intereses Pagados


Este impuesto se aplicará por 10 años a partir de 1999 sobre los intereses de las deudas y el costo financiero de las empresas. 


Los sujetos gravados por este impuesto son los tomadores de préstamos y/o emisores de obligaciones negociables. Las alícuotas son las siguientes:

· 15% sobre los intereses pagados si el préstamo fue otorgado por una entidad financiera.

· 35% sobre los intereses pagados si el préstamo fue otorgado por una persona física.

Lo pagado en concepto de impuesto sobre los intereses es deducible del impuesto a las ganancias.

Impuestos Internos


Hay diversos artículos de consumo gravados con impuestos internos que podrían ser considerados como impuestos al consumo. Los tabacos, las bebidas alcohólicas, las bebidas analcohólicas, los automotores, los motores gasoleros y los servicios de telefonía celular son algunos de los productos alcanzados por este impuesto.


Las alícuotas de acuerdo al producto son las siguientes:

Bebidas alcohólicas                            desde 8% (cervezas) hasta 20% (whisky).

Bebidas sin alcohol                             desde 4% hasta 8%.

Cigarrillos                                            60% + 21% de imp. adicional sobre el precio final 

                                                            de venta.    

Cigarros/Tabaco                                 desde 16% (cigarros) hasta 20% (tabaco en hebras).

Telefonía celular                                     4%.

Vehículos, motores, embarcaciones y aeronaves                                


                                  precio de venta desde U$S 15.000 hasta U$S 22.000               4%.

                                  precio de venta de más de U$S 22.000                    8%.

Impuesto sobre los combustibles


El que impacta de manera más significativa al sector agropecuario es el impuesto al gas-oil, debido a la importancia que tiene este insumo para el sector. Este combustible tiene una carga impositiva de alrededor del 45 % de su valor.


En el caso de las nafta la alícuota es la siguiente: 

- Nafta Súper 95 octanos                    
   62 % impuestos. El valor  promedio de un litro

                                                           
   (octubre 2001) es de U$S1,025; por lo tanto se 

                                                            
   pagan U$S 0,64 en concepto de impuestos.


Existe la posibilidad de computar el impuesto al gas-oil como pago a cuenta del impuesto a las ganancias. 

Contribuciones Patronales


Las contribuciones patronales calculadas sobre el sueldo bruto son:

- Jubilación                                           

   10,17%.

- INSSJP (PAMI)                                 

     0,5%.

- Obra Social                                        

     5%.

- Asignaciones Familiares                   

    4,44%.

- Fondo de Empleo                                 

    0,89%.

- TOTAL




      21%.

Impuesto sobre Créditos y Débitos en Cuenta Corriente


Comúnmente denominado “impuesto al cheque”, este  impuesto sobre los débitos y créditos en cuenta corriente bancaria, tiene una alícuota fijada por el Poder Ejecutivo Nacional, del seis por mil (6 por mil).


Impuestos Provinciales

Impuesto Inmobiliario


El impuesto inmobiliario se aplica sobre el valor de los inmuebles rurales con tasas variables según la provincia. Las tasas varían de acuerdo al valor de la tierra y a la cantidad de hectáreas comprendidas.


Dada la dificultad que presentaría componer una tasa promedio para este impuesto en la República Argentina, llegaremos a un valor promedio aproximado mediante el análisis de diferentes zonas de la región pampeana. Así obtendremos que:

· en el partido de Coronel Suárez (sudoeste de la Prov. de Bs. As.) se paga aproximadamente un valor de entre U$S 4,5/ha/año y U$S 7/ha/año.

· en el partido de La Madrid (centro de la Prov. de Bs. As.) se paga aproximada-mente un valor de entre U$S 3/ha/año y U$S 5/ha/año.

· en partidos bonaerenses de baja productividad como Saavedra, Torquinst (zona de sierras), Las Flores y Maipú (zonas de cría) se pagan tasas aproximadas de entre U$S 1/ha/año y 3,5/ha/año.  

Si utilizáramos estas muestras para sacar una tasa promedio de la región pampeana, esta sería de aproximadamente U$S 4/ha/año.

Impuesto a los Ingresos Brutos


Este impuesto plurifásico (se aplica en todas las etapas de producción y comercialización), es acumulativo y por consiguiente generador de efecto piramidal que recae sobre el volumen global de las transacciones alcanzadas.


El impuesto no se desagrega del precio facturado en oportunidad de su traslación, razón por la cual resulta difícil medir su incidencia sobre los costos totales y por consiguiente poder cuantificar la carga tributaria contenida dentro de un producto.


La tasa del producto varía, de acuerdo a la provincia de que se trate, en un rango desde el 1 % hasta el 4,5 %.


Hay que destacar que en la actualidad la mayoría de las provincias han derogado este impuesto para la actividad primaria, aunque los requisitos para que un establecimiento sea considerado exento incluyen entre otras cosas tener todos los demás impuesto al día. 

Impuesto de Sellos


Grava a las partes involucradas en todo tipo de contratos como ser, contratos de arrendamientos, constitución de sociedades, ventas de cereales o hacienda, etc.


La tasa promedio es del 1 % del monto involucrado.

Patente Automotor


Esta tasa es en algunos casos de carácter provincial y en otros de carácter municipal. Depende del valor y modelo del vehículo en cuestión.


Podríamos establecer que  para el caso de camionetas de uso rural de modelos recientes, esta tasa sería de aproximadamente U$S 500 /vehículo/año. 

Impuestos Municipales

Tasa Vial

La tasa vial o tasa de conservación de caminos es una retribución que se hace a la comuna (municipio o departamento) por el mantenimiento de los caminos.


Aunque la tasa vial guarda cierta relación con el impuesto inmobiliario, se hace difícil obtener un valor promedio debido a que cada municipio/departamento fija, en última instancia, dicho valor.


En el municipio de Coronel Suárez, por ejemplo, la tasa vial es de aproxima-damente U$S 0,3/ha/año. En Pergamino, esta tasa es del 0,4 % del 80 % del valor fiscal de la tierra por año.  

Guía Municipal para el traslado de animales


Las municipalidades tienen la facultad de cobrar determinadas sumas de dinero cada vez que deben transportarse bienes por su jurisdicción, en el momento de solicitarse la correspondiente autorización, mediante el uso de “guías”. 


Para el productor esta “guía” se compone principalmente de tres costos: la guía en sí misma, el permiso de marca y el costo de SENASA. Los dos primeros costos varían según la municipalidad/departamento, mientras que el costo de SENASA (Servicio Nacional de Sanidad Animal) es de $0,9/cabeza si el destino es consumo y $1,35/cabeza si el destino es exportación.


El costo de “guía” podría resumirse así:

· Guía (varía según municipalidad).

  aprox. U$S 2,5/cabeza.

(novillo, vaquillona, toros)








aprox. U$S 1,25/cabeza.








(vaca y terneros).

· Permiso de Marca




aprox. U$S 0,80/cabeza.

(novillo, vaquillona, toros)

aprox. U$S 0,40/cabeza.

(vaca y terneros).

· SENASA



U$S 0,9/cabeza

consumo.

U$S 1,35/cabeza

exportación.


A los costos antes mencionados hay que sumarles el costo de formulario de SENASA, que es de U$S 1; el costo de los formularios municipales que es de aproximadamente U$S 1,08 c/u. (son necesarios 2 o 3 de ellos) y el costo de los precintos que es de aproximadamente U$S 1,2 c/u. 

Comparación de la carga impositiva entre los diferentes países
	
	USA
	Canadá
	Australia
	NZ
	Brasil
	Uruguay
	Argentina

	 IVA Federal
	------


	7 %

el sector agrop. está exento.
	10 %

0%  para carnes, verduras, serv. médicos, exportaciones
	12,5 %
	0 – 30 %

sólo para manufacturas.

Tasa promedio, 10 %
	23 %
	21 %

10,5 % para carnes bovinas, frutas y leg.

	Imp. Prov/Estata-tales a las Ventas
	0 – 7 %

tasa promedio de 4,7 %

compras del sector

agrop. exentas.
	0 –8 %

sector agrop. exento
	------
	------
	7 – 12 %

para ventas dentro de un mismo Estado

18 %

transacciones entre Estados.
	------


	------

	IVA Federal y Prov/Estatal

Combinado
	0 – 7 %

sector agrop. por lo genral exento
	7 – 15 %

sector agrop. exento
	10 %
	12,5 %
	7 – 48 %
	23 %
	21 %

	
	
	
	
	
	
	
	

	Imp. a las Ganancias Federal (Indiv.)
	15 – 39,6 %
	17 – 29 %
	0 – 47 %
	19,5 – 39 %
	0 – 27,5 %
	30 % 
	9 – 35 %

	Imp. a las Ganancias Prov/Estatal (Indiv.)
	0 – 12 %

en promedio 4 %
	Cada prov. determina un % de imp. sobre lo pagado al gobierno federal. En promedio se paga 50,5 % de lo pagado al gob. Federal.
	------
	------
	------
	------
	------

	Imp. a las Ganacias para las Compañías
	15 – 39 %
	28 %
	30 %
	33 %
	34 %
	30 % *
	35 %

	
	
	
	
	
	
	
	

	Imp. a los Combustibles
	
	
	
	
	
	
	

	Precio Nafta Súper x ltr.
	U$S 0,39 ltr.
	U$S 0,39 ltr.
	U$S 0,41 ltr.
	U$S 0,42 ltr.
	U$S 0,62 ltr.
	U$S 1,1 ltr.
	U$S 1,1 ltr.

	% de Imp. sobre el precio
	28,2 %
	48 %
	56 %
	46 %
	s/d
	s/d
	62 %

	Precio Gasoil x ltr.
	U$S 0,38 ltr.
	U$S 0,4 ltr.
	U$S 0,3 ltr.
	U$S 0,26 ltr.
	U$S 0,35 ltr.
	U$S 0,5 ltr.
	U$S 0,58 ltr.

	% de Imp. sobre el precio
	32,6 %
	36 %
	s/d
	0 %
	s/d
	s/d
	45 %

	
	
	
	
	
	
	
	

	Imp. a los Bienes Personales
	------
	------
	------
	------
	------
	Tasas variables
	0,5 – 0,75 %

del valor de los bienes

	Imp. sobre los intereses
	------


	------
	------
	------
	0 – 25 %

sobre el crédito
	------
	15 – 35 %

sobre intereses

	Imp. sobre créditos y débitos 
	------
	------
	------
	------


	0,38 %

sólo para los débitos
	------
	0,06 %

	Imp. a la Constitución de S. A.
	------
	------
	------
	------
	------
	1 % 

del capital de la S.A.
	------

	
	
	
	
	
	
	
	

	Aportes Patronales
	7,65 %
	2,7 – 5 %
	8,5 %
	Se paga sólo seguro por accidentes de trabajo. El monto depende de la actividad.
	28,8 %
	Los aportes se hacen por hectárea.
	21 %

	
	
	
	
	
	
	
	

	Imp- Prov/Estatales y Municipales
	
	
	
	
	
	
	

	Imp. de Sellos
	------
	0 – 2 %
	3,75 – 5,5 %
	------
	1 – 4 %
	------
	1 %

	Imp. Inmobiliario
	Aprox.

1,38 %

del valor de la tierra
	Aprox.

0,38 %

del valor de la tierra
	Entre

0 – 4 %

del valor de la tierra
	s/d
	Tasas variables
	Aprox.

U$S 3,75 ha/año
	Aprox.

U$S 4/ha/año

En zona pampeana.

	Imp. a los Ingresos Brutos
	------
	------
	------
	------
	------
	1,06 % (
	1 – 4,5 %

	Tasa para la inspección sanitaria de animales
	S/d
	s/d
	S/d
	U$S 0,17

x cab.

(en ovinos) 


	s/d
	1 %

sobre la venta de carne.
	U$S 

0,9 – 1,35 

x cab.

	Guía para el traslado de animales
	------
	------
	------
	------
	s/d
	Aprox.

U$S 2

 x cab.
	Aprox.

U$S 

1,8 – 3,45 

x cab.

	Imp. a la Herencia
	------
	------
	------
	------
	0 – 8 %
	------
	------


* corresponde al Imp. a las rentas Agropecuarias (IRA). En el Uruguay se puede optar entre este imp. o el IMEBA para pagar ganancias. 

( 1 % de imp. Municipal sobre ventas + 0,06 del impuesto para la Erradicación de la Vivienda Insalubre y del impuesto para el Financiamiento del Instituto Nacional de Investigación Agropecuaria (INIA). 


Dado el cuadro anterior, podríamos realizar algunas comparaciones entre los siete países que componen dicho cuadro:

· El IVA es comparativamente alto en Brasil, Uruguay y Argentina. Mientras que USA, Canadá, Australia y Nueva Zelanda tienen un IVA de entre el 7 % y el 15 %, con un sector agropecuario exento en algunos casos; en Argentina el IVA es del 21 % (aunque rige el 10,5 % para algunos productos) y en Uruguay, del 23 % (aunque también rige una tasa del 14 % para algunos productos).

· USA, Canadá y Brasil tienen impuestos a las ventas a nivel provincial/estatal; a su vez en USA y Canadá las provincias/estados gravan las ganancias de sus habitantes. 

· Canadá, Australia y Uruguay presentan tasas de impuesto a las ganancias para las compañías comparativamente bajas. USA también presenta tasas bajas para las compañías si se tiene en cuenta que en este país la tasa no es fija sino progresiva, por lo que la tasa depende del monto ganado por la empresa en el ejercicio.

· En cuanto al precio de la nafta podemos fácilmente ver que el precio de ésta en Argentina y Uruguay  es muy alta en comparación con el resto de los países. En Argentina el porcentaje de impuestos sobre la nafta es del 62 %. En lo que respecta al gasoil, el precio es de aproximadamente U$S 0,20 por litro mayor en Uruguay y Argentina que en el resto de los países. 

· Sólo Uruguay y Argentina gravan los bienes de las personas. Uruguay a través del impuesto al Patrimonio y Argentina mediante el impuesto a los Bienes Personales. Los estados sajones consideran que al haberse gravado las ganancias, el Estado ya no tiene incumbencia en los bienes de cada individuo.

· Sólo Brasil y Argentina gravan los intereses.

· A su vez en Brasil los débitos de cuenta corriente están gravados y en Argentina los débitos y créditos. 

· Brasil, Uruguay y Argentina tienen altos aportes patronales. 

· En USA, Canadá, Australia y Nueva Zelanda los aportes cubren, por lo general, seguro médico y jubilaciones, y rondan  el 5 – 7 % del sueldo pagado por el empleador. 

· El impuesto a los Ingresos Bruto sólo existe en Argentina y Uruguay. 

· La Guía Municipal para el traslado de animales, que en Uruguay ronda los U$S 2 por cabeza y en Argentina entre U$S 1,8 y U$S 3,45 por cabeza, no existe en otros países.    

Conclusiones

Son muchas las conclusiones que podemos obtener al comparar la carga impositiva de nuestro país contra las de los demás países analizados. Si tuviéramos que hacer una breve descripción de nuestro sistema tributario podríamos decir que, comparativamente con la de nuestros principales competidores en materia de productos alimenticios, éste es complejo, posee muchas superposiciones y atenta contra el crecimiento. A continuación explicaremos el por qué de esto.

Si analizamos el IVA y el impuesto a las ganancias de los 7 países estudiados, podemos ver qué países son realmente “federales” y cuáles no los son. USA y Canadá son países verdaderamente federales, en los cuáles cada provincia/estado financia sus actividades a través del gravamen de ventas y de las ganancias de los individuos que habitan cada provincia/estado. No existe una “Coparticipación Federal”, cada provincia vive de acuerdo a su grado de productividad.

Otro punto irritante es el valor de la nafta y el gasoil. Un litro de nafta en Argentina tiene el mismo valor de casi 3 litros de la misma nafta en USA o Canadá. Nuestra nafta es la más cara del continente americano y una de las más caras del mundo; difícil de explicar si tenemos en cuenta que tenemos petróleo, fácil de explicar si vemos la cantidad de impuestos que recaen sobre el valor efectivo del producto. En definitiva, se trasladan las deficiencias del sistema al consumidor. Alguien dijo alguna vez que “la nafta es la sangre de un país”, si nuestra nafta es cara difícilmente el país pueda parase y caminar.

El impuesto a los intereses y el impuesto sobre débitos y créditos son tributos sólo existentes en Brasil y Argentina. Estos impuestos afectan directamente el crédito, si disminuye el crédito disminuye la inversión, si disminuye la inversión disminuye el crecimiento. Un ecuación simple que nos debería hacer pensar por qué se ponen impuestos que frenan el crecimiento. Éstos impuestos pueden ser un “parche” ocasional, pero en el mediano y largo plazo sólo tienen efectos negativos. 

La desocupación es un tema candente de nuestros días. Sin lugar a dudas una de sus raíces son los altos aportes patronales que se pagan en nuestro país. Muchos pondrán su grito en el cielo ante esto y hasta calificarán a quien ose hablar de bajar los aportes patronales de “negrero”. Sin embargo, países como USA, Canadá, Australia y Nueva Zelanda nos demuestran que relativamente bajos aportes patronales, y en algunos países como USA inexistencia de indemnizaciones por despido, están asociados con índices de desocupación bajos. Al no existir trabas para el empleo de gente la “rueda” del empleo se mueve más rápido; estos sistemas incentivan el empleo en blanco, y no como ocurre en Argentina donde el sistema por sus altos costos y trabas promueve exactamente lo contrario. El trabajo en negro lleva a la falta de inversión y la falta de inversión a la desocupación. 

El impuesto a los Ingresos Brutos es otro tributo totalmente distorsivo y contrario al crecimiento. Es un impuesto acumulativo que no puede ser desagregado del precio facturado y que recae sobre todos los eslabones de la cadena productiva. Sólo existe en Uruguay y Argentina.

Las Guías Municipales para el traslado de animales son otro costo extra de producir en Argentina. Este costo es de entre U$S 1,8 – U$S 3,45 por cabeza, por el solo hecho de mover animales de un partido a otro. Como bien expresa Miguel de Achaval en su artículo “los costos extras de producir ganado vacuno en la Argentina” de el Informe Ganadero de febrero del 2001: “¿por qué hay que decirle a tanta gente y a la policía cuántos animales tenemos, compramos o vendemos?”. Y concluye “en la Argentina, debido a la ineficiencia de los controles destinados a parar a los ladrones, se le piden cada vez más documentos al que hace las cosas por derecha, y el ladrón sigue robando”.


Debemos considerar también que nuestro sistema impositivo está hecho para evadir. Pagan pocos, evaden muchos y se aumenta la carga sobre los que pagan. Irrisorio para los que cumplen, no? Entonces porqué tendrían éstos que cumplir si el sistema es perverso? Tengamos en cuenta otro punto: no se reciben los mismos “servicios” por los impuestos pagados en Canadá, Australia o Nueva Zelanda que en Brasil, Uruguay o Argentina.

Todo sistema tributario tiene como objetivo el mejorar la calidad de vida de la sociedad en su conjunto. Si partimos de este fundamento, se hace necesario analizar el destino de lo recaudado a través de los impuestos. Como es comúnmente sabido el gasto público de la Argentina tiene fallas intolerables. Carlota Jackisch habla en su artículo “Cómo bajar el costo del sistema de poder”  del diario La Nación del 26/11/00, que en nuestro país el costo total de la estructura política es de alrededor de 20.000 millones de dólares anuales; dólares que solventan 9242 cargos lectivos con sus respectivos asesores, secretarios, etc. Y esto debe parar, y en seco, nos dice ella, si queremos empezar a hablar de un país en serio.

Mientras los argentinos no podamos elegir directamente a nuestros representantes, y debamos hacerlo a través de una lista sábana, la plata de nuestros impuestos van a ir a parar a manos indebidas. Como bien dice Manuel Mora y Araujo en su artículo “Con pronóstico reservado” del diario La Nación del 26/11/00: “los legisladores son el único gremio que se fija sus propios salarios y establece su propio presupuesto”.    


Para finalizar me gustaría citar a Roberto Cachanosky, quien en su artículo “debería hablarse de un nuevo sistema tributario” del diario La Nación del 5 de enero del 2001 nos dice que “en momentos en que países altamente desarrollados como Estados Unidos, Alemania y Francia están encarando importantes reducciones impositivas, nuestro sistema tributario tiene  que ser tanto o más atractivo que el de aquellos; ese objetivo no se logra poniéndole parches al actual sistema o rebajando una alícuota aislada. Por eso más que de reforma habrá que hablar de nuevo sistema”.  

Anexo

Cuadro Nº 1

Tipos de Cambio Usados

Cantidad de U$S para comprar 1 unidad de moneda extranjera*.

Argentina


U$S 1 

=        $ 1 ª

Australia


U$S 0,51 
=      A$U 1

Brasil



U$S 0,41 
=       R$ 1

Canadá



U$S 0,64 
=       C$ 1

Nueva Zelandia


U$S 0,42 
=      N$Z 1

Uruguay


U$S 0,076 
=      U$Y 1

* los tipos de cambio de cada país corresponden a la tasa promedio del año 2001. 

ª el cambio en la República Argentina está regido por la Ley de Convertibilidad por la cuál $1 = U$S 1.

 Cuadro Nº 2

Cuadro Nº 3
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